dalalab

Spremenite podatke v dobicek!




PANTHEON"

Uvod - zakaj smo tu
Trg & produkt

Kdo smo

Zakaj borzna kotacija




PANTHEON"

Zakaj smo tu...

ZmanjSanje smrtnosti malih in srednjih podjetij zaradi slabe
informacijske podpore in nepozornosti na performance podjetja.

MSPjem moramo omogociti dostop do informacijske tehnologije Se do
vCeraj dosegljive le velikim podjetjem in pomagati podjetnikom pri
optimizaciji njihovega poslovanja




PANTHEON"

Segmentacija ERP trga

>1000 EBS, SAP Velika podjetja
IT budget &
>100 JDE,Navision Srednja poraba v Velikost
3 t

. PANTHEON, Stevilo % \ e o trga

Navision, Sage Mala podjetij v

segmentu

<10 g,:;\leTHEON, Mikro PANTH

Ponudba v segmentu Mali in Mikro je izredno fragmentirana
Sl =114, HR =245, BA = 35, .SR =170, ... Ponudnikov

Zahteve uporabnikov se viSajo zaradi vse vecCje kompleksnosti
poslovanja (EU, recesija, okolje, ...)

Razvoj programske opreme postaja vse tezji in kapitalsko intenziven
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PANTHEON"

FINALIST
DOMACI
IZDELEK

Datalab Pantheon

4 zaporedna leta ('99,00,01 ’02)
“Finalist — NajbolSi programski izdelek”

Oracle partner of the
year 2007 EE&CIS

Test winner ” Special award Diskobolus
PCChip HR 2005 JISA, Beograd 2004




PANTHEON"

Posebna podroc¢ja pozornosti

Uporabnost, produktivnost, intuitivhost

|zboljSana podpora e-poslovanju
Tako med podjetji kot tudi z drzavo
Podpreti vse! Enostavno.
Kazalniki (dashboard) in revolucija poslovne inteligence
OLAP za vsakega
svetovanje Steink | MSSOLna ORACLE na
ne le produktivnejsi pisalni stroj - inteligenca e o i

WinXP. Win2000,

Graficno planiranje proizvodnje B N I
Skupnosti (web 2.0)

Zelimo naresti najboljSi ERP na svetu!




PANTHEON"

Kaj je Datalab?

HQ (Datalab d.d.) [ DataLab d.d. ]

) Development
razvoj

strategija ¥ ¥

management DataLab XX  Datalab XX
Localisation & Supersupport Localisation & Supersupport
SUBI (heerke v drzavi)

lokalizacije

30% )
30% )

o

>65%
>65%
>65% '

razvoj partnerjev _Partner | [ _Partner
Partner Sales, Sales,
. Sales, Implementation& Support Implementation& Implementation
marketing Support & Suppor

PARTNERJI q

Legend
i (. | 100% Monthly
; |
prOdaJa R !§Va‘l-l\§s‘r8%ss‘il_:1;' 3 BS o ° e _ Usage fee
. q o 8 I support |8 8 8 8 8 8
implementaciaj S efe ¢ o sl T
‘lii" ee
podpora S 2
= o 100%  Support&
Vertikale A Ml Implementation

hosting S T e B :




PANTHEON"

Razvojna filozofija

Evolucijski razvoj - KAIZEN
Hitri Casi novih verzij
30-90 dni

Brez orodij ne bi zmogli / J
. . Individual Error \
Spremljanje zahtevkov Reports and
. . ersion (oul ch R t
Repozitorij kode . N N\

Market &
Requirements
analysis

Lokalizacijski sistemi
Kreiranje verzij
HelpDesk
Sistem za dokumentacijo
Podpora na daljavo
prispevek k ekologiji!

Avtomatsko testiranje

(v implementaciji)

Development




PANTHEON"

¢

Regionalna prezenca

Trg
67,000,000 ljudi
970,000 podijetij
PANTHEON uporablja
>4,600 podijetij
>14,000 uporabnikov
Ena od najvedjih &
najhitreje rastocCih IT
ekosistemov v reqiji

> 100 zaposlenih v
centrali & héerkah

> 500 zaposlenih v
partnerskih podjetjin

‘Romanls
i _ Y Rrazee I A
Croaths
e e
._lﬂ-l-l'il“ i W Bocgead
Saneo W ‘Saerbla Bulparia
e - : B 5ota
SETE | byl
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PANTHEON"

Trzni potencial

970,000 podjetij * avg 1,000€ = cca 1 mrd €
V 10 letih:

zelimo najmanj 7% trzni delez na vsakem trgu
V (koledarskem) letu 2007

3,6 M€ licenCnega prometa

11,8 M€ skupaj s storitvami (ekosistem)
Poslovni nacrt

Skupni prihodek ekosistema 40 M€ (PL'13)

Konsolidirani prihodek Datalab 23 M€ (PL'13)

Dobicek 5.4 M€ (PL'13)




PANTHEON"

Potenciali poleg naértovanega ...

Ce bomo nadpovpreéno usp
Najprej vzhodna Evropa '

(nove Clanice EU UL

+ kandidati)
Nato: Rusija in druge EE drz

(Ukrajina, *-stan ...)

Zakaj? B
Gospodarska rast trzis¢ Qk}

NazasiCena trziSCa
Prepoznavnost .Sl blagovnih znamk




PANTHEON"

Zakaj kotacija sele letos in ne ze lani?

Zamuda pri stabilizaciji PANTHEON™ 5.5

Nejasna makrosituacija
Lombardni krediti
Dostopnost denarja

Sprememba poslovnega

leta & racunovodenja
1.julij-30.junij
42% v zadnjem kvartalu
lzguba v PL’07 (samo 1. polletje)
Edina druzba na LJSE
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Zaradi gospodarske situacije v svetu spremenjeni nacrti

Fokus na SEE regijo

Sl,:HR, .SR, .MN, .MK, .KO, .AL, BG, .RO,




PANTHEON"

Borzna kotacija: 30-6-2008
Dokapitalizacija julij 2008
10% povecanje kapitala
Do 150 investitorjev v zaprti dokapitalizaciji
Za financiranje razvoja ter M&A

Zakaj borzna kotacija?
M & A (prevzemi)
Vrednost za delniCarje (delavsko solastnistvo = 22%)
Lazji dostop do financiranja v prihodnost
Spill-over efekti:
viSji korporativni standardi

prepoznavnost znamke
percepcija zanesljivosti, ...




PANTHEON"

Ponudba v segmentu Mali in Mikro je izredno fragmentirana

Sl =114, HR =245, .BA = 35, .SR = 170, ... Ponudnikov
Veliko znanja & izkusenj v teh podijetjih

10-20 let dela

Konkurencni pritisk jih izrinja s trga

PraktiCno nelikviden kapital (kaj lahko naredi$ z delezem v doo?)
Resitev je edinole v povezovanju

Ves slovenski IT = srednjeveliko podjetje

Povezovanje na “core” produktu (razvoj, prodaja, storitve)

Povezovanje na vertikalah
Datalab = prodajni kanal za lokalne reSitve !!!




PANTHEON"

Borza = zacetek, ne konec...

DatalLab 1.0

300 . Na borzo ne gremo da bi kapitalizirali
irektna prodaja

Valutacija: 100,000€ dosedanje delo & “dolce-vita”...
1997-1999

DatalLab 2.0
Indirektna prodaja ... ampak zato, ker nam to pomaga

Siritev na tuje trge najhitreje rasti...
Valutacija: TM€
2000-2003

DataLab 3.0 ... ker imamo s tem dostop do dobrih

DD . v . . as ap, s
B financnih virov & vseh “orodij velikih”

Valutacija: 2M€
2003-2008
DatalLab 4.0
Kotacija
regionalni igralec
Valutacija: 10M€
2008-20xx
DataLab 5.0
Multinacionalka
Valutacija: 100-1,000M€(?)
20xx->?




www.datalab.eu

« Naslov

— Datalab, d.d.,
Koprska 92, 1000
Ljubljana, Slovenia,
+386 1 252 89 00

— Andrej Mertelj, CEO,
andrejm@datalab.si




